
REINBEK. Der Verkauf einer
Immobilie zählt zu den be-
deutendsten Entscheidun-
gen im Leben. Umso wichti-
ger ist ein Partner, der Fach-
wissen, Marktkenntnis und
persönlichen Service auf
höchstem Niveau vereint. In
Reinbek setzt Deutsches-Im-
mowerk genau hier an – mit
einem Konzept, das Kompe-
tenz und Kundenorientie-
rung in den Mittelpunkt
stellt.
Hinter dem Unternehmen
steht Inhaber Pasarlai Akba-
ry,dermitvierakkreditierten
Studienabschlüssen, da-
runter ein Master in Immobi-
lienwirtschaft, sowie mehr
als 15 Jahren Berufserfah-
rung über eine außerge-
wöhnliche Qualifikation
verfügt. Sein Anspruch ist
klar definiert: Qualität vor
Quantität. Deshalb verzich-
tet das inhabergeführte

Unternehmen bewusst auf
Quereinsteiger und setzt
stattdessen auf eine direkte
und persönliche Betreuung

durch den Inhaber selbst.
Ob Wohnimmobilie, Gewer-
beobjekt oder Kapitalanlage
– Deutsches-Immowerk ver-
bindet fundierte Markt-
kenntnisse mit modernen
Vermarktungsstrategien. Di-
gitale Präsentationen, zielge-
richtete Vermarktungskon-
zepte und individuelle Bera-
tung schaffen optimale Vo-
raussetzungen für einen er-
folgreichen Verkauf.
Ein besonderes Alleinstel-
lungsmerkmal bietet das
Unternehmen Eigentümern
in Reinbek und im Umkreis
von 50 Kilometern: Bei er-
folgreicher Vermittlung
einer Wohn-, Gewerbe- oder
Investmentimmobilie über-
nimmt Deutsches-Immo-
werk die komplette Organi-
sation sowie die Kosten für
einen Umzug oder eine Ent-
rümpelung. Damit wird der
Verkaufsprozess nicht nur
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professionell, sondern auch
spürbar komfortabler gestal-
tet.
Zusätzliche Sicherheit
schafft die Zusammenarbeit
mit Finanzberatern namhaf-
ter Banken. Durch eine sorg-
fältige Bonitätsprüfung
potenzieller Käufer werden
Risiken minimiert und die
Verkaufsabwicklung zuver-
lässig abgesichert.
Mit seiner Kombination aus
akademischer Fachkompe-
tenz, langjähriger Erfahrung
und exklusivem Rundum-
Service positioniert sich
Deutsches-Immowerk als
starker Partner für an-
spruchsvolle Immobilien-
verkäufe in der Region.
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15 Jahre Berufserfahrung und
nachgewiesene Qualifikation
durch vier Studienabschlüsse:
Pasarlai Akbary kennt die Merk-
male des Marktes. Foto: privat/hfr

Immobilienverkauf mit Masterplan: Expertise, die den
Unterschied macht


